HANDEL

Schnittblumen bringt

auch der

»Fliegende Saarlander

Seit Jahren wird das Breitfahren als Vermarktungsweg totgeredet.
Doch ist es immer noch ein lukrativer Absatzkanal, insbesondere in
strukturschwachen Regionen. So vermarktet Saarland Blumen Weber
in der Ndhe von Saarbriicken mit zwdlf Lkw in einem Umkreis von
rund 90 Kilometern erfolgreich Schnittblumen.

Ware libersichtlich

Auf 40 Jahre Firmengeschichte kann
Saarland Blumen Weber inzwischen
zuriickblicken. 1964 hatten drei Géirtner die
Idee, ihre Produktion gemeinsam zu ver-
markten und griindeten ,Siid-West-Blu-
men” in Schwalbach-Hilzweiler. Zu dieser
Zeit wurde ein Verkiiufer eingestellt, der zu
den Blumengeschiften fuhr und die Ware
vermarktete. Die Eigenproduktion reichte
schon damals nicht aus, sodass das Ange-
bot mit Zukidufen vor allem aus Italien
erginzt wurde.

Die Gruppe wuchs im Lauf der Zeit auf
14 Gértnereibetriebe an. Doch kam es 1971
zu Problemen untereinander und parallel zu
Siid-West-Blumen wurde Blumen Weber
GmbH gegriindet. Seit 2001 sind die beiden

Auslieferung in einem Umkreis von 90 Kilometern: In den zwdélf Verkaufswagen présentiert sich die

Unternehmen als Saarland Blumen Weber
wieder vereint, Eine so starke Eigenproduk-
tion wie zu Griinderzeiten gibt es jedoch
nicht mehr. Noch sind sieben Gértnereien
mit jeweils 1000 bis 4000 Quadratmetern
Hochglas dabei. Doch der grifte Teil der
Blumen wird zugekauft.

Der Zukauf erfolgt iiberwiegend an der
Versteigerung im niederldndischen West-
land und in Herongen am Niederrhein. Im
Westland kauft eine eigene Tochterfirma
mit zwei Mitarbeitern ein. In Herongen wird
die Ware tiber den Fernkauf der NBV/UGA
geordert. Weiter bezieht das Unternehmen
Importe iber den Straelener Blumenhandel
sowie [talienware direkt {iber Ciese (San
Remo). Feste Einkaufstage im Westland

sind Montag, Mittwoch und Freitag.

Wichtig ist Weber bei der Lieferung
eine durchgingige Kiihlkette. Die Ware
wird auf Wasser mit einem eigenen, tempe-
rierten Sattelzug ins Saarland gebracht, wo
sie gegen 22 bis 24 Uhr eintrifft. Dabei
kommt zum Teil auch Ware aus den Nieder-
landen und vom Niederrhein fiir die Saar-
girtner mit, die in der Ndhe angesiedelt
sind. Die Fahrer haben Zutritt zum 264
Quadratmeter groBen Kiihlraum und kén-
nen die Ware nachts hier einlagern.

Fiir die Abwicklung der Zukéufe und
Abverkidufe und fiir die gesamte Waren-
wirtschaft setzt Weber bereits seit 1992 auf
elektronische Unterstiitzung. Gab es
zunichst ein selbst gestricktes System, ist
nun seit zwei Jahren eine Software von
Logec (Bonn) im Einsatz. Diese baut auf
einer Grundplattform auf, auf die verschie-
dene Module aufgesetzt werden kénnen,
Dadurch ist sie flexibel in verschiedenen
Sparten der griinen Branche einsetzbar und
lisst sich individuell auf die jeweiligen
Erfordernisse abstimmen.

Wartung iiber das Internet

Grundlage des Logec-Programms bil-
det der Datenbankserver Microsoft SQL,
laut Harald Knauerhase - geschiftsfiihren-
der Logec-Gesellschafter - eines der leis-
tungsfihigsten Datenbanksysteme, die es
derzeit gibt. Ein groBer Vorteil des Systems
sei, dass Logec das Programm iiber das
Internet warten konne. Hierdurch fallen fiir
die Logec-Mitarbeiter keine weiten
Anfahrtswege an und sie konnen das
System von der Zentrale aus pflegen. Bei-
spielsweise lassen sich so auch Sonderwiin-
sche umsetzen und realisieren. Zunehmend
werden auch die Updates auf diese Weise in
das System eingespielt.

Bei Weber werden die Einkaufsdaten
per E-Mail-Datei tibermittelt und direkt in
das System iibernommen. In der Regel kom-
men diese Dateien bereits eine Stunde nach
dem Einkauf im Betrieb an, also noch vor







